Livon™

Entwicklung einer Marktnische

CENANDU

—

... wenn lhre Mitarbeiter in Verkauf und Vertrieb eine prazise, konsequente Werbeaussage

erarbeiten und ,,leben* sollen.

Livon™ st ein innovatives Lerninstrument fiir
Fiuhrungskrafte in der Wirtschaft, die eine grofie
Standardisierung zwischen allen Franchise-, Ein-
zelhandels- oder sonstigen Betrieben schaffen
miissen, um die zentrale Verkaufs- und Marke-
tingstrategie umzusetzen. Jeder lokale Markt bie-
tet die Chance fiir eine Nische.

Erfolgreich sind nur die Teams, die eine klar de-
finiertes Marktsegment belegen und die Marke-
tinginstrumente taktisch am wirksamsten nutzen
—wobei auf dem Weg zum Erfolg hdufig kleinere
Anderungen der urspriinglichen Strategie erfor-
derlich werden.

Methode und Arbeitsweise:

Die Simulation Livon™ ist von Celemi als Brett-
planspiel entwickelt worden. Vier Teams a vier
Teilnehmer stehen im Wettbewerb um die richti-
gen Kunden.

Jedes Jahr wird in einer Gewinn- und Verlustrech-
nung dargestellt und bewertet. Betriebswirt-

schaftliches Wissen mit Marketing wird vermittelt.

Was lernen Sie?

Teilnehmer fallen strategische

Entscheidungen Uber:
Planung der eigenen Marketingentscheidungen
in Abstimmung mit der Konzernstrategie
und -politik.

- Alleinstellungsmerkmale erkennen und erfolg-
reich einsetzen kdnnen.
Die richtigen Kunden erkennen und
zielgerichtet ansprechen.

- Mit Investitionen in Marketingaktivitaten die
grofite Wirkung erzielen.

Wer von diesem Seminar profitiert:

Diese Simulation hilft sowohl Marketingexperten
als auch Leitern von Geschéftsstellen, Marketing
zu erleben und effektiver zu handeln.

Livon™ wird auch mit gro3em Erfolg von kleine-
ren, konzernunabhadngigen Unternehmen genutzt,
die nach Wegen suchen, um ihre eigene Marktni-
sche zu identifizieren oder zu stdrken.

Ideal auch fiir KMUs und fiir Existenzgriinder.

Short-Facts:
Teams: 9-16 Personen
Ihre Investition: 1-2 Tage Zeit
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